Uhel pohledu

Jak jsem zminila v Gvodniku tohoto posledniho letosniho vyddni, strojafské sezéna roku
2014 je témé&f za ndmi. Otdzka pro nasi rubriku ,Uhel pohledu”, se tedy pfimo nabizela
a nemohla jsem se zeptat jinak:

Jak se Vam vydaiil rok 2014 a nejvétsi tuzemskd
strojirenské akce, MSV v Bmé, kterou mame za sebou?
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Rok 2014 byl na$im nejlepSim
rokem od krize v roce 2009. Pro firmu
TAJMAC-ZPS jsou zcela jednoznacné
rusky. Poptavka na domacim trhu byla
pohanéna tfemi zakladnimi faktory.
Pokracujicim ozivovanim svétové eko-
nomiky, nizkym kurzem ¢eské koruny,
ktery umozriuje na svétové trhy Eeskym
dodavatellm dodavat za konkurenéni
cenu se ziskem, ktery nasledné premé-
nuji na investice do nového strojniho
vybaveni a dotace z evropskych fondu,
které v roce 2014 vyuzila nadpoloviéni
vétSina nasich tuzemskych zakaznikd.
Rozvijejici se rusky trh je pro nas zaji-
mavy dlouhodobé a proto s obavami sle-
dujeme soucasné snahy oficialnich pred-
staviteld Evropské Unie vymezovat se
vUCi Rusku zplisobem, ktery v kone¢ném
dlsledku neposkozuje Rusko, ale prave
evropské vyrobni firmy, tedy zaméstna-

vatele obyvatel Evropské Unie. Rusky trh
nebylo pro evropské firmy jednoduché
ziskat a byla by velka chyba ho neuva-
zenymi kroky zadarmo pfepustit vyrob-
clm a dodavatelim z jinych kontinentd.
Vzhledem k situaci a obavam, které
panuji nyni na ruském trhu se aktivné
snazime najit i jiné. Velmi zajimavé
mame rozjeté akvizice v Indii. Nicméné
proces prodeje je pomérné zdlouhavy
a nardzi na celou fadu administracnich
obtizi z obou stran.

Brnénsky veletrh, ktery se letos konal
na prelomu zafi a fijna a ktery je nej-
vSechny firmy zabyvajici se dodavkami
strojll a zafizeni do strojirenskych firem
v Ceské republice a nejen tam, se nesl
prave v duchu tfi vy$e uvedenych faktor(.
Firmy maji penize a chtéji je investo-
vat. Je také nutné podotknout, Ze tento
veletrh je dlouhodobé vyjimeény svoji
vysokou navstévnosti odborné verejnosti
a seriéznim zajmem firem. Tyto skutec-
nosti ale pIné neodrazeji aktualni stav na
mezinarodnim trhu a tato tradiéni pod-
zimni akce si v této oblasti jiz nékolik let
udrzuje vynikajici Groven. 00

www.tajmac-zps.cz
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Co se tykd SCHUNK Intecu CZ, tak
letoSni obrat se blizi ¢astce 100 mil. K&,
coz je narlst o vice nez 20 % v porov-
nani s lofiskym rokem. Letos jsme se
zUcastnili v fadé firem ,dnd otevienych

dvefi“— OPEN DAYS/HOUSE a veletrhu
MSV, ktery byl pro nas pfinosny a s neu-
stavajicim privalem objednavek jej hod-
notime i jako Uspésny.

Masové jsme se pustili do marketingu,
coz je vize i do budoucna. Budeme rozsi-
fovat kolektiv o nové obchodni zastupce,
ale ty v sou€asné dobé teprve hledame.

S italskou firmou S.P. D. S.p. a. a fir-
mou GRESSEL AG ze Svycarska prevzal
SCHUNK v [été 2014 dva specialisty na
poli magnetické techniky a mechanic-
kych upinacich systému. Tim si vybudo-
vala rodinna firma své vidéi postaveni
v oboru upinaci techniky a upinacich
systémui. Navic umoziuji obé akvizice
v kombinaci se stavajicim portféliem
SCHUNK rozmanité vyuziti produktl
v synergii. Jak S.P. D., tak i GRESSEL
jsou do budoucna nezavisli, proto budou
pusobit na trhu nadale beze zmény.

V pfistim roce planujeme ucast na
AMPERu, MSV a opét na riiznych OPEN
DAYS. 00

www.schunk.com

B

-
« WALTER

KORBER SOLUTIONS

Mgr. Lenka Kolarova
Marketing / Sales Assistant

Méame za sebou velmi uspésny rok.
Strojirensky veletrh je kazdoro¢né dob-
rou prilezitosti setkat se s obchodnimi
partnery, ziskat nové a navazat novou
spolupraci. Je to vyborna pfilezitost pfed-
stavit novinky a inovativni feSeni.V letos-
nim roce byla navstévnost sice mensi,
ale s dosazenymi cili jsme spokojeni.
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www.walter-machines.com




